
El hadji Mbaye Diagne

Dakar, 26th June 2015

Présentation de CTI-PFAN et des 

services pour le CRTC et les ENDs.

CTCN Regional Forum for National Designated Entities

Region: Francophone Africa

24-26 June 2015

Hotel Les Filaos, Saly, Senegal



connecting clean energy businesses with financing

 Les Objectifs de la session (2minutes)

 Vidéo d’Introduction (3minutes)

 Présentation de CTI-PFAN et ses services (10minutes)

 Les Services de CTI-PFAN pour le CRTC /NDE (10minutes)

 Critères pour l’identification et la sélection des projets

 Questions & Réponses (15 mins) 

 Exercice interactif (30minutes)

 Résumé et présentations des avantages d’une collaboration avec CTI-PFAN 

(5minutes)

 Vidéo de clôture (5minutes)

Agenda
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Objectives de session

 Présenter CTI-PFAN et ses services pour CRTC/END

 Aider les END à reconnaitre, identifier et évaluer les projets de déploiement 

des technologies qui ont le potentiel d’accroitre l’investissement du secteur 

privé et qui peuvent être appropriés pour les demandes d’intervention.

 Aider les END à reconnaitre le potentiel et l’importance du secteur privé 

pour le financement et l’implémentation du projet. 

 Aider les END à accéder à nos services et soutien dans leur pays.

 Aider les END à réaliser leurs rôles/mandats.
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Présentation de CTI-PFAN
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Présentation générale  

de CTI PFAN

(vidéo)

La vidéo est accessible à l’adresse suivante :

http://cti-pfan.net/resource-document/cti-pfan-

general-introduction-video
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Réalisations

 297 Projets dans le Portefeuille de projets en cours de Développement.

 6,9 milliards de dollars d’investissement.

 12,8 million tonnes ECO2 de potentiel de réduction de GES.

 3,7 GW de capacité d’énergie propre.

 61 Projets réalises/ 664 million de dollars recueilli.

 516,3 MW de capacité d’énergie propre installé. 

 2,3 million tonnes de réduction de CO2 p/a.

 109,4 GWh p/a d’économie d’énergie.

 17 Forums de Financement

 810 projets identifiés/ 245 sélectionnés/ 145 exposés

 38 projets fermés/ 336,2 millions de dollars recueillis.
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Analyse des Portefeuilles au 

31.03.2015
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Raison D’être de CTI PFAN

Entreprises 
d’Energie 

propre et les 
projets.

Les Sources 
d’investissements

(Financiers, les 
banques)

¥€$

La recherche de 
financement

Le recherche des projets/ 
des Entreprises.

Missing Middle :
Le manque d’accès au financement

Principe du 
Dialogue 

barriéres et 
solutions

La formation des 
institutions
financiers

L’entraînement
et 

l’encadrement

Les principes
du 

gouvernement

“PUSH”

“PUSH”

“PUSH”

Comment une approche à plusieurs volets peut faire évoluer le 

déploiement de l’énergie propre.
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Les services de CTI PFAN

• Conseil professionel

• Méthodologie éprouvée

• Les membres du reseau

• Locale/ Globale

• Forums des investisseurs

• Roadshows des 
investisseurs

• Introductions tête à tête 

• Réseau d’investisseurs

• Identifie les forces et les 
faiblesses pour le 
coaching

• Evaluation de capacité 
d’investissment des 
experts.

• La facilitation des  
transactions

• Etudes techniques

• Vérification nécessaire  
et les frais juridiques

• Co-financement requis

Point  
declencheu

r de l’ 

Assistance 
technique

Evaluation 
de la 

capacité
d’investisse

ment

Le 
coaching et 
l’encadrem
ent ciblé.

Facilitation  
du 

financemen
t
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Critères du projet

 Investissement total 

1-50 million dollars

 Projets micro (< 1 

million de dollars)

 Eolien/Solaire W2E 

Biogaz/ Hydro/ EE/ 

Biomasse/ 

Biocarburant/ 

Géothermie/ 

l’électrification rurale/ 

le transport propre/ la 

mitigation/ 

l’adaptation.

 Technologie neutre

Projets

PFAN

Commercialement
viable

Le potentiel de 
croissance

Equipe compétente 
de management

Avantage pour le 

développement(OMD)

Réduction de 
l’émission GES

Techniquement
viable
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Projets d’adaptation

 Les secteurs cibles

 L’accès à l’énergie

 L’agriculture et de l’agro business

 L’eau et l’assainissement

 Le tourisme 

 Les services forestiers et écosystèmes

 Développement urbain

 Produits et services d’adaptation

 La micro-finance et de la micro-assurance
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Représentation globale de CTI 

PFAN
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Network Analysis
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13%

L’Asie SE
33%

L’Assie du Sud
13%

Amerique Latine
4%

Pourcentage CAC

L’Afrique de l’Est
11%

L’Afrique de Sud 
11%

L’Afrique de 
L’Ouest…

CISCA
4%

Partenaire de 
ressource

22%
Partenaire financier

6%

Consultant
46%

Investisseur
26%

Par type de Membre

Par la Géographie



connecting clean energy businesses with financing

Executive Committee
CTI Manager
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IG-2SD

MEMBRES DE RESEAU CTI PFAN

FE CLEAN ENERGY GROUP INC.

TCF Limited

CARIBBEAN ESCo LTD.

2

http://www.s3idf.org/index.asp
http://www.s3idf.org/index.asp
http://www.allotropepartners.com/
http://www.allotropepartners.com/


PARTENAIRES RESOURCES DE CTI PFAN
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http://www.funae.co.mz/
http://www.funae.co.mz/
http://en.wikipedia.org/wiki/File:BankCentralAsia-logo.svg
http://en.wikipedia.org/wiki/File:BankCentralAsia-logo.svg
http://en.wikipedia.org/wiki/File:BankNegaraIndonesia46-logo.svg
http://en.wikipedia.org/wiki/File:BankNegaraIndonesia46-logo.svg
http://www.sanedi.org.za/
http://www.sanedi.org.za/
http://www.sindicatum.com/
http://www.sindicatum.com/
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L’avenir de PFAN

 A l’échelle des opérations, PFAN est entrain de changer la structure et la 

gouvernance pour devenir  plus accessible aux donateurs pour 

augmenter la durabilité.

 La gestion proposée et les réformes opérationnelles.
 Donations de plusieurs partenaires  organisée par une organisation 

internationale reconnue et supervisé par un comité de conseil.

 Recouvrement des frais pour la durabilité partielle des marchés plus matures.

 Partenariat avec d’autres organisations complementaires et les activités

 Réorganisation de la mission pour les coopérations technologiques multi-

directionelles visant à encourager la participation des économies principales 

dans le development.

 Positionnement stratégique en tant que fournisseur de “développement de 

projets “ et la création des services de preparation de portefeuilles de projets

aux banques de développement, les fonds pour le climat et les investisseurs en 

régularisant les références du projet.

 Intensification du travail dans le domaine de l’adaptation

 Une structure nouvelle sera mise en oeuvre vers la fin 2015/ debut 

2016(sujet à l’approbation finale de CTI EXCO)
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Les services de CTI PFAN 

pour le CRTC/END
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Observations préliminaires

 CTI PFAN  a été créé en prévision du mécanisme de la technologie 

(CRTC)

 Conçu pour fournir des services à CRTC

 L’ambition de CRTC qu’une partie de l’assistance technique fournie 

aux demandes d’intervention est pour les projets de déploiement 

des technologies qui conduisent à la mise en œuvre financée 

(partiellement) par le secteur privé.

 Conduit à une atténuation réelle des émissions de GES et d’adaptation 

aux effets néfastes des Changements Climatiques.

 Conduit à une mitigation réelle et  une adaptation au effets du CC

 CTI PFAN peut aider les END à les évaluer et identifier
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Les fonctions de CTI 

PFAN

SECTEUR 

PRIVE
SECTEUR 

PUBLIC

CTI PFAN

Processus de 

filtrage

• Les entreprises et les projets  

commerciaux

• Les Résultats positif

• Cash-flow bien définis

• Les prinicpes et initiatives du 

projet

• Les rendements bas

• Bénéfices sociaux

• Peu de Cash Flow identifiable

PPPs

Développement du projet conduit

Par le champion du secteur privé 

Du financement avec le capital

Du secteur privé

Développement du projet

Conduit par le champion du sectur

Publique du financement avec 

Le capital du secteur publique

END
(TNAs / NAMAs / NAPs / TAPs / PS)

CRTC
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L’assistance de CTI PFAN aux ENDs

Promotion et Sensibilisation

Préparation du processus de la demande des développeurs de projet

Identification et évaluation du projet

Préparation de requête au CRTC pour la considération du support

Fourniture d’AT en vertue de la CCT pour le développement du 
projet et la facilitation du financement

Workshop de développement de projet/ Forum d’investisseur

L’interface avec le secteur privé local/ renforcement des capacités locales.
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Critère pour l’identification et 

la sélection du projet

Identifier les projets qui peuvent être convenables pour les 

requêtes d’intervention pour la réception du soutien et des 

conseils de CTI PFAN



connecting clean energy businesses with financing

Proposition De Valeur 

 Quelle valeur votre projet apportera?

 Raison d’être du projet? Vous ciblez quel marché?

 Qui sont les bénéficiaires? Les actionnaires/ les clients et d’autres

 A quelle capacité? La taille du marché et les rendements

 Identifier 3 choses qui sont uniques à votre projet.

 Pourquoi l’investisseur doit il investir dans votre projet?
 Marché captif?

 Nouveau participant?

 Potentiel d’expansion?

 Les flux de trésorier stable à long terme/ sources de revenu?

 Quelle genre d’investisseur cherchez vous?
 Quelles sont vos attentes en terme de rendement?

 D’autres conditions et exigences?
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Le potentiel du marché

 Identifications des clients centraux

 Indentification des concurrents et des suppléants potentiels

 Analyse et connaissance du marché, les tendances, des obstacles et 

les prospectives

 Stratégie concurrentielle, forces et faiblesses

 Barrières à l’entrée (pour empêcher des nouveaux concurrents entrent 

sur le marché

 Potentiel pour les technologies perturbant ou des concurrents à rentrer 

sur le marché et de déplacer le projet ou entreprise

 Points de vente uniques
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Atténuation et 

identification des risques

 Quels sont les risques principaux  identifiés et les stratégies 

appropriées d’atténuation formulées ?

 Le risque commercial/ du marché?

 Les risques financiers

 Les taux d’intérêt et les taux de change

 Risque règlementaire

 La logistique/ sécurité de l’approvisionnement 

 Les risques liés aux partenaires

 Des fournisseurs

 Risques d’exécution

 Risque technologie
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L’Equipe Management

 L’expérience et la performance de l’équipe

 Capacité de l’équipe à réaliser le projet 

 Quelles sont des solutions prévues pour les lacunes du 

management ?

 L’exécution dépend de l’équipe. Les investisseurs sont intéressés 

par des équipes qui ont la crédibilité pour réaliser le projet.
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D’autres domaines

 La maturité du projet

 Dans combien de temps le projet peut être mis en œuvre

 Avantage environnemental, social et développement

 SDGs

 Professionnalisme et présentation de la proposition

 Equilibrage

 Capacité à attirer l’investisseur

 Résultats

 Capacité de développement

 Sortie
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Plan opération et de 

mise en oeuvre 

 Analyses et approche des étapes clés de mise en oeuvre

 Analyses des activités nécessaires pour transformer les entrées ou 

des activités dans le projet, produit ou service final.

 Logistiques entrante et sortante

 Approvisionnement primaire

 La livraison du produit sur le marché

 Défis techniques et pratiques

 L’alimentation et la transmission de courant électrique/ l’équilibrage 

 La stabilité du réseau

 Niveau de prix et la capacité à payer

 Les activités bancaires et la gestion monétaire
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Exercice interactif
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Résumé & Conclusions 

Avantages & valeur ajoutée en travaillant avec CTI PFAN 

sur les requêtes et les réponses
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Avantages et valeur

ajoutée

 CTI PFAN a une connaissance du deploiement des projets 

technologiques 

 Mobilisation du secteur privé

 Les liens directs et les relations de travail au niveau des pays et des 

régions. 

 Optimisation des ressources

 Le renforcement des capacités locales et des marchés

 Développeurs de projets/ secteur SME

 Consultants locaux

 Institutions locales

 NDE

 Atténuation réelle des GES et Adaptation aux impacts des CC.
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Contacts

 Peter Storey, Global Co-ordinator (peter.storey@ppl-int.com)

 El Hadji Mbaye, Diagne (emdiagne@hotmail.com)

www.cti-pfan.net

www.climatetech.net

Thank You

mailto:peter.storey@ppl-int.com
http://www.cti-pfan.net/
http://www.climatetech.net/

